
本报讯（记者 严 杨

刘泽鲲）正值春耕备耕关

键时节，为进一步贯彻落

实“知农事、守农时、解农

忧”工作要求，2 月 18 日下

午，淮滨农商银行吉庙支

行联合县农机公司开展

“金融服务送上门，助力猫

爪草收割生产”主题活动，

为县域猫爪草种植户带来

“金融及时雨”。

助农富农，金融活水

精准滴灌。猫爪草，又称

“南方人参”，是一种具有

较高药用价值和经济价值

的中药材。随着市场行情

持续向好，百姓们种植猫

爪草的积极性空前高涨，

目前全县种植猫爪草面积

已超 15 万亩，成为百姓增

收致富的主要产业之一。

活动现场，该支行工作人

员与种植户深入交流，了

解种植成本结构、传统种

收模式、资金回收周期，结

合猫爪草“冬种春收”的逆

周期特点，抓住其种收季

节性强、人工贵、效率低等

高成本痛点，精准营销我

行“豫商种植贷”产品，获

得种植户们一致好评。

破题解题，助力产业提质增效。

据了解，猫爪草的成熟期一般在 4

月份，按照传统方式，仅收割环节的

亩均成本就在 1500 元左右，潍柴雷

沃公司为此专门研发了地隆猫爪收

获机，淮滨县众联农机专业合作社

作为淮滨总代理召开首次现场演示

会，县域及周边猫爪草种植大户纷

至沓来。该支行借助此次现场演示

会宣传“豫商农机贷”、金燕 e 系列、

网贷等产品，解决客户订购、采购资

金不足问题。活动现场通过扫码成

功授信 5 户，金额 82 万元，收获意

向客户 40 余名，为种植户们解决了

资金难题。

助企惠企，深耕产业上中下游。

淮滨农商银行将以此次活动为契

机，进一步同县农机公司深化合作，

打通农机销售服务上中下游，服务

农业生产全流程、保障农民耕种全

周期，为种植户们提供更加优质、便

捷、高效的金融服务，共同助力县域

猫爪草产业发展规模化、标准化、机

械化，在乡村振兴宏伟画卷上绘就

淮滨农商银行服务“三农”新篇章。
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近日，农发行固始县支行为

“固始县职教学院项目”投放贷

款 1.472 亿元，用于新建、扩建

学校。至此，该行已累计为此项

目批复贷款 14.54 亿元、投放

13.5186 亿元，为助力县域教育

提质扩容，加快建设高质量教育

体系、优化高等教育布局，在推

动地方经济发展上发挥着重要

作用。

该行紧紧围绕地方政府发

展规划，深入了解地方政府需

求，主动对接项目，量身定制金

融服务方案，组建项目推进专

班，加强项目会商沟通，积极解

决项目难点、堵点，以高质高效

的专业服务推动了项目贷款的

快速获批投放，为大学项目的顺

利推进提供了坚实的资金保障。

据悉，该项目建设已基本完

成了一期、二期工程建设，涵盖

图书馆、学术交流中心、教学楼、

办公楼、师生公寓、运动场等配

套设施的全面升级。通过资金支

持，标志着学院建设发展迈上了

新台阶、步入了快车道，通过产

教融合助推实现农村农业现代

化，全面助力乡村振兴。

下一步，该行将立足地方发

展和实际需要，聚焦主责主业，

充分发挥政策性金融优势，推动

与县域主导产业深度衔接，产出

更多服务地方高质量发展的创

新成果，为加快县域振兴发展注

入强劲动能。

本报讯（记者 严 杨 刘泽

鲲）近日，一面来自某小微企业的

锦旗送到了建行信阳分行营业部

李向阳副行长的手中，锦旗上“关

键时刻救企命，热情服务好行长”

鎏金大字彰显着客户对该行出色

的服务态度、高效的贷款审批速

度和创新的融资服务模式的由衷

谢意。

客户张总是某科技小微企业

负责人，主要从事精密设备零件

加工，为了承接更多订单，公司计

划采购一批新的生产设备升级产

能，企业资金却一时周转不开，眼

看着与供应商约定的付款日临

近，张总找到建行信阳分行营业

部李向阳副行长咨询贷款事宜。

得知这一情况后，李行长高

度重视，他紧盯流程进度，跑出了

“加速度”，最终在约定付款日当

天，顺利为其发放了贷款。“在我

们困难的时候，建行不仅提供了

资金，更给了我们信心和希望，李

行长的高效服务和真诚态度让我

们倍感温暖。”张总感慨道。

这只是建行服务小微企业的

一个缩影，该行紧扣小微企业需

求脉搏，不断创新优化金融供给，

深入贯彻落实小微企业融资协调

机制部署和要求，全力破解小微

企业融资难、融资贵问题，持续加

大服务实体经济力度，全力打通

金融惠企利民“最后一公里”。

建行信阳分行助力小微企业发展获赠锦旗

本报讯（记者 严 杨 刘泽

鲲 ） 在 国 产 开 源 大 模 型

DeepSeek 迅速崛起的浪潮中，

瑞众保险以敏锐的洞察力，正式

宣布将 DeepSeek 接入公司自主

研发的 AI 智能平台“瑞博士”。

这一举措彰显了瑞众保险在数

字化战略上的坚定决心，更为企

业的未来发展注入了强大的新

动能。

瑞博士智能升级，三大问答

模式重塑办公体验

“瑞博士”作为瑞众保险自

主研发的 AI 智能平台，自诞生

之日起便承载着公司对于智能

化转型的深切期望。此次与

DeepSeek 的深度融合，是瑞众

保险在数字化道路上的一次重

要里程碑。通过这一合作，瑞博

士推出了三大智能问答模式，全

面覆盖了内勤办公的各类场景

需求，实现了深度思考和问答能

力的质变提升。

据了解，这三大智能问答模

式包括 DeepSeek 深度思考问

答、DeepSeek 深度思考 + 联网

搜索问答以及 DeepSeek 深度思

考 + 公司知识库问答。这些模

式不仅为员工提供了通用场景

下的逻辑推理、文本生成以及问

题解答能力，还能结合互联网信

息解答需外部数据支持的问题，

更能结合公司情况，给出专属于

瑞众保险的定制化深度思考，解

答需要公司知识库支持的各类

问题。经 DeepSeek 赋能后，“瑞

博士”智能体将快速响应员工需

求，提供精准信息支撑，在确保

数据安全的同时，极大提升了办

公效率。

以“瑞博士”为试验场，加速

AI 技术突破

瑞众保险此次对“瑞博士”

的升级，并不只是工具层面的简

单优化，而是其数字化战略从理

念到实践的具体呈现。通过引入

DeepSeek 大模型，瑞众保险不

仅实现了 AI 技术的突破，更为

企业的未来发展开辟了新的道

路。该系统将成为瑞众 AI 能力

加速突破的试验场，为后续快速

复用于智能客服、智能投顾、智

能理赔、智能销售等核心场景提

供技术验证，形成“一处突破，全

局受益”的扩散效应。

乘风破浪，瑞众保险勇立智

能化转型潮头

身处第四次科技革命浪潮，

瑞众保险始终积极拥抱数字化

变革。从孵化“瑞博士”AI 智能

平台、数字人智能销售、数字督

导平台等重要科技项目，到此次

与 DeepSeek 的深度融合，瑞众

保险不断运用人工智能、大数据

等新技术，重塑工作流程，提升

经营质效，赋能业务发展。展望

未来，瑞众保险将持续深挖“瑞

博 士”+DeepSeek 在 智 能 化 服

务、创新型产品研发、数字化营

销等核心业务场景的应用。以客

户为中心，以科技创新为引擎，

外拓业务，内提效率，全方位提

升保险经营价值链各链条的专

业性，建成值得信赖的个人保险

专业服务商，为客户提供更加优

质、高效的服务体验，奋力开创

公司可持续高质量发展的新局

面。

瑞众保险部署DeepSeek 本地化应用，
数字化战略结硕果
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农发行固始县支行投放 1.472 亿元助力县域教育提质扩容


